
Reactie op het persoonlijk aanbod 
Reaktion auf das persönliche Angebot 
 
Beste leden/ eigenaren. 
  
U heeft inmiddels uw persoonlijk aanbod ontvangen. Ons advies: 
  
U verhuurt 
Raadpleeg een advocaat. Dat kost geld, maar dit zonder advocaat proberen te doen kost u 
mogelijk veel meer geld.  
Laat de advocaat uw bestaande overeenkomst naast dit aanbod leggen. Is de conclusie van de 
advocaat dat het aanbod billijk en ook beter voor u is? Dan kunt u overwegen om op het aanbod 
in te gaan. Is de advocaat van mening dat uw bestaande overeenkomst beter is? Dan doet u 
niets. U heeft hier immers niet om gevraagd. 
  
U verhuurt niet 
Net als elke verhurende eigenaar krijgt u, als u op het aanbod in wenst te gaan, te maken met de 
Basisovereenkomst. Indien u de Basisovereenkomst tekent neemt u afscheid van uw oude 
rechten zoals deze zijn vastgelegd in uw Koopakte en in de Algemene Bepalingen van 2006. In de 
Basisovereenkomst staat immers dat de Basisovereenkomst leidend is.  
Uw bestaande overeenkomst zal in praktisch alle gevallen gunstiger voor u zijn. Dat kunt u vaak 
zelf prima beoordelen, doch mocht dat niet zo zijn dan geldt ook voor u het bovenstaande: 
raadpleegt u bij twijfel een advocaat.  
  
Zoals reeds vermeld in onze mailing van 27 augustus jl. zijn wij nog in onderhandeling met 
EuroParcs over de hoogte en samenstelling van de parkservicebijdrage (PSB) en de kosten van 
het noodzakelijk onderhoud (PNZW, Planmatige Noodzakelijke Werkzaamheden). Het grote 
probleem is hierbij het volstrekte gebrek aan transparantie en deugdelijke onderbouwing van de 
cijfers van de zijde van EuroParcs. Het is dus verstandig om het resultaat van deze 
onderhandelingen af te wachten voor u welke overeenkomst dan ook wenst aan te gaan.  
  
Daarnaast, en ook dat is reeds vermeld in onze mailing van 27 augustus jl., hebben wij op ons 
park te maken met de door EuroParcs gewenste uitbreiding van het park. Het eind 2023 
gepubliceerde ontwerpbestemmingsplan heeft zeer grote en potentieel zeer nadelige financiële 
consequenties voor praktisch alle eigenaren op ons park. Alvorens wij akkoord kunnen gaan met 
welk voorstel dan ook van de zijde van EuroParcs, of zelfs maar serieus met EuroParcs het 
gesprek aan kunnen gaan over welk voorstel dan ook dient er eerst zekerheid te zijn over de 
compensaties van de zijde van EuroParcs bij een mogelijke realisatie van die uitbreiding. Daarbij 
is slechts een volledige financiële compensatie van alle potentiële door de eigenaren geleden of 
te leiden schade voor onze Belangenvereniging een acceptabele uitkomst.  
  
En eigenlijk is dan ons advies aan u: teken voorlopig vooral helemaal niets! EuroParcs mag 
uiteraard vragen maar moet nu eerst en vooral maar eens gaan leveren! 
  
Met vriendelijke groet, 
 
Het Bestuur en Verhuurpanel van BeachClub de Horizon 
 

 
info@beachclubdehorizon.nl 
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Sehr geehrte Mitglieder/Eigentümer. 
  
Sie haben inzwischen Ihr persönliches Angebot erhalten. Unser Rat: 
  
Sie vermieten 
Konsultieren Sie einen Anwalt. Das kostet Geld, aber ohne Anwalt könnte es Sie möglicherweise 
viel mehr Geld kosten.  
Lassen Sie den Anwalt Ihren bestehenden Vertrag mit diesem Angebot vergleichen. Kommt der 
Anwalt zu dem Schluss, dass das Angebot fair und auch für Sie besser ist? Dann können Sie in 
Betracht ziehen, das Angebot anzunehmen. Ist der Anwalt der Meinung, dass Ihr bestehender 
Vertrag besser ist? Dann unternehmen Sie nichts. Sie haben schließlich nicht um ein neues 
Angebot gebeten. 
 
Sie vermieten nicht 
Wie jeder vermietende Eigentümer müssen Sie sich, wenn Sie das Angebot annehmen möchten, 
mit dem Basisvertrag auseinandersetzen. Wenn Sie den Basisvertrag unterzeichnen, verzichten 
Sie auf Ihre alten Rechte, wie sie in Ihrem Kaufvertrag und in den Allgemeinen Bestimmungen 
von 2006 festgelegt sind. Im Basisvertrag steht nämlich, dass der Basisvertrag maßgebend ist.  
Ihr bestehender Vertrag wird in fast allen Fällen für Sie günstiger sein. Das können Sie oft selbst 
gut beurteilen, sollte dies jedoch nicht der Fall sein, gilt auch für Sie das oben Genannte: 
Konsultieren Sie im Zweifelsfall einen Anwalt. 
 
Wie bereits in unserem Mailing vom 27. August erwähnt, befinden wir uns noch in 
Verhandlungen mit EuroParcs über die Höhe und Zusammensetzung des Parkservicebeitrags 
(PSB) und die Kosten für die notwendigen Instandhaltungsmaßnahmen (PNZW, Planmatige 
Noodzakelijke Werkzaamheden). Das große Problem hierbei ist der völlige Mangel an 
Transparenz und einer soliden Begründung der Zahlen seitens EuroParcs. Es ist daher ratsam, 
das Ergebnis dieser Verhandlungen abzuwarten, bevor Sie eine Vereinbarung eingehen. 
 
Darüber hinaus, und auch das wurde bereits in unserem Mailing vom 27. August dieses Jahres 
erwähnt, haben wir in unserem Park mit der von EuroParcs gewünschten Erweiterung des Parks 
zu tun. Der Ende 2023 veröƯentlichte Entwurf des Flächennutzungsplans hat sehr große und 
potenziell sehr nachteilhafte finanzielle Folgen für praktisch alle Eigentümer in unserem Park. 
Bevor wir einem Vorschlag von EuroParcs zustimmen oder überhaupt ernsthaft mit EuroParcs 
über einen Vorschlag verhandeln können, muss zunächst Klarheit über die Entschädigungen 
seitens EuroParcs im Falle einer möglichen Realisierung dieser Erweiterung herrschen. Dabei ist 
für unseren Interessenverband nur eine vollständige finanzielle Entschädigung für alle 
potenziellen Schäden, die den Eigentümern entstanden sind oder entstehen werden, ein 
akzeptables Ergebnis. 
 
Und eigentlich lautet unser Rat an Sie: Unterschreiben Sie vorerst lieber gar nichts! EuroParcs 
darf natürlich fragen, muss aber jetzt erst einmal liefern! 
(Übersetzt ins Deutsche durch AI) 
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Mit freundlichen Grüßen, 
 
Vorstand des BeachClub de Horizon 
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